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Usecase

D2D-Plattform

Auftraggeber.
Vertriebspartner.
Ein Marktplatz.

Wie eclou Unternehmen und
professionelle D2D-Vertriebspartner
direkt zusammenbringt - schneller
und transparenter als Uber personliche
Netzwerke oder einzelne Anfragen.

vertriebsteam@eclou.net +49 (0)2271 50 595 60
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Die Suche nach dem
richtigen Partner.

Wer kurzfristig ein Vertriebsteam flr eine D2D-Kampagne braucht,
verlasst sich meist auf das eigene Netzwerk oder schreibt rei-
henweise Einzelanfragen. Beides funktioniert, kostet aber Zeit,
die im Tagesgeschaft selten ubrig ist.

PROBLEM 01

Bewahrte Vertriebspartner kennt man meist aus friheren Projek-
ten. Sobald mehr Kapazitat gebraucht wird, als das eigene Netz-
werk hergibt, wird die Suche mihsam.

PROBLEM 02

Auf der anderen Seite suchen viele Agenturen aktiv nach neuen
Projekten; ohne einen zentralen Ort, an dem sie flr Auftraggeber
sichtbar wurden.

PROBLEM 03

Ohne Vorqualifizierung bleibt oft unklar, ob ein Vertriebspartner
tatsachlich zur Kampagne, zur Region oder zum eigenen An-
spruch passt.



eclou

D2D-Plattform

eclou bringt Auftraggeber und professionelle Vertriebspartner fur Door-to-
Door-Projekte direkt zusammen: als spezialisierter Marktplatz fir den AuBBen-
dienst, nicht als weiteres Adressbuch.

Projekt veroffentlichen

Unternehmen wie Stadtwer-
ke, Energieversorger oder
Telekommunikationsanbie-
ter stellen ihren D2D-Bedarf
mit Region, Zeitraum und
Anforderungen ein.

Partner bewerben sich

Registrierte, qualifizierte
Vertriebspartner bewerben
sich direkt auf das veroffent-
lichte Projekt, ohne Umweg
Uber Diritte.

Auswahl & Anbahnung

Auftraggeber vergleichen
die Bewerbungen und star-
ten die Zusammenarbeit di-
rekt Gber die Plattform.

Vor der Freischaltung auf der Plattform wird jeder Vertriebspartner qualifiziert.
So kommen Auftraggeber ausschlieBlich mit geeigneten, professionellen

Vertriebsorganisationen in Kontakt.




Zwei Seiten,
ein Marktplatz

Die Plattform funktioniert flr beide Seiten gleich direkt — nur mit unterschiedlichem Ziel.

FUR AUFTRAGGEBER FUR VERTRIEBSPARTNER
Passende Partner finden Neue Projekte gewinnen '
Stadtwerke, Energieversorger und Te- Selbststandige Vertriebsagenturen und
lekommunikationsanbieter veroffentli- Dienstleister erh6hen lGber die Plattform
chen ihre geplanten D2D-Projekte mit ihre Auslastung und gewinnen neue Auf-
Region, Zeitraum und Anforderungen. traggeber.
 Projekte in wenigen Minuten - Zugang zu laufend neuen Projekten
ausschreiben + Direkte Bewerbung ohne Umwege
- Eingehende Bewerbungen - Sichtbarkeit bei relevanten
vergleichen Auftraggebern

 Passenden Partner direkt auswahlen




So funktiqniert
die Vermittlung.

Vier Schritte von der Ausschreibung bis zur laufenden Zusammenarbeit.

-0 —0 —0——

Projekt Bewerbungen Vergleichen & Zusammenarbeit
veroffentlichen erhalten auswahlen starten
Auftraggeber beschrei-  Qualifizierte Vertriebs- Eingehende Bewerbun- Die Zusammenarbeit
ben Region, Zeitraum partner bewerben sich gen werden Ubersicht-  wird unkompliziert direkt
und Anforderungen ihres direkt auf das veroffent-  lich verglichen und der  Uber die Plattform ange-
D2D-Vorhabens. lichte Projekt. passende Partner aus- bahnt.

gewahit.




Kernfunktionen

im Uberblick.

Das steckt hinter dem Marktplatz

@ Direkte Vernetzung

Auftraggeber und  Vertriebspartner
finden sich direkt auf der Plattform, ohne
Umweg Uber Diritte.

@ Gepriifte Vertriebspartner

Jeder Partner durchlauft eine
Qualifizierung, bevor er sich auf Projekte
bewerben kann.

@ Schnellere Projektbesetzung

Von der Ausschreibung bis zur Auswabhl
vergeht deutlich weniger Zeit als bei
Einzelanfragen.

@ Strukturierte Ausschreibung

D2D-Projekte werden mit Region,
Zeitraum und konkreten Anforderungen
verOffentlicht.

@ Bewerbung & Vergleich

Eingehende Bewerbungen lassen sich
Ubersichtlich vergleichen und bewerten.

@ Weniger administrativer Aufwand

Anfrage, Vergleich und Anbahnung
laufen an einem Ort, statt Uber verstreute
E-Mails und Telefonate.



Fur wen sich die

Plattform eignet.

Gestartet ist die Plattform mit klaren Zielgruppen, gedacht ist sie branchentbergreifend.

Auftraggeber
Energieversorger Stadtwerke
Glasfaserunternehmen Telekommunikation

Vor allem Unternehmen, die regelmaBig externe
Vertriebskapazitat brauchen, etwa flr saisonale
Kampagnen oder den Ausbau neuer Gebiete.

Vertriebspartner

Vertriebsagenturen

Selbststandige Dienstleister

Organisationen, die ihre Auslastung erhoéhen
und gezielt neue Auftraggeber gewinnen moch-
ten.

Uber die eclou

eclou entwickelt Software-
losungen flr datenbasierten
Vertrieb und digitale Vertriebs-
prozesse. Analyse, Leadma-
nagement, Vertriebssteuerung
und Reporting laufen in einem
integrierten System zusam-
men.

Im Einsatz vor allem bei Start-
ups, KMU, Energieversorgern
und anderen vertriebsorientier-
ten Unternehmen.

Sitz: Elsdorf, NRW



www.eclou.net

Nachster Schritt

Bereit fur
den nachsten
Partner?

Egal ob Sie ein D2D-Projekt besetzen oder
als Vertriebspartner neue Auftraggeber er-
reichen mochten: wir zeigen lhnen in einem
kurzen Gespréch, wie die Plattform flr Sie

arbeitet.

eclou GmbH

vertriebsteam@eclou.net
+49 (0)2271 50 595 60




	Kernproblem
	Die Lösung:
WoWi-App
	Detail
	Das „Warum“
	und höchste Zuverlässigkeit

