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eclou startet digitale D2D-Plattform und vernetzt
Auftraggeber mit Vertriebspartnern

Neue Plattform bringt Auftraggeber und professionelle
Vertriebsdienstleister fur Door-to-Door-Projekte direkt zusammen

ELSDORF. Die eclou GmbH erweitert ihr Portfolio um eine innovative digitale
Plattform fir den Door-to-Door-Vertrieb (D2D). Ziel der neuen Losung ist es,
Unternehmen und professionelle Vertriebspartner direkt miteinander zu vernetzen
und die Vergabe von Vertriebsprojekten deutlich einfacher, schneller und
transparenter zu gestalten.

Digitaler Marktplatz fiir Vertriebsprojekte

Die Plattform funktioniert wie ein spezialisierter Marktplatz fir den AuBendienst:
Unternehmen wie Stadtwerke, Energieversorger oder Telekommunikationsanbieter
konnen ihre geplanten Vertriebsprojekte veroffentlichen - beispielsweise den
Bedarf an einem Door-to-Door-Vertriebsteam fur eine Kampagne im April oder den
Ausbau eines bestimmten Vertriebsgebiets.

Registrierte Vertriebspartner und Dienstleister erhalten anschlieBend die
Moglichkeit, sich direkt auf diese Projekte zu bewerben. Vor der Freischaltung auf
der Plattform werden die Vertriebspartner qualifiziert, damit Auftraggeber
ausschlieBlich mit geeigneten und professionellen Vertriebsorganisationen in
Kontakt kommen. Auftraggeber koénnen die eingehenden Bewerbungen
vergleichen, geeignete Partner auswahlen und die Zusammenarbeit unkompliziert
uber die Plattform anbahnen.

»sMit unserer neuen Plattform schaffen wir einen zentralen Treffpunkt fur
Auftraggeber und professionelle Vertriebspartner. Unternehmen finden schneller
passende Dienstleister, wahrend Vertriebsorganisationen Zugang zu neuen
Projekten und Auftraggebern erhalten®, erklart Sascha Korts, Geschéaftsfuhrer der
eClou GmbH.

Plattform fiir unterschiedliche Branchen

Die Plattform richtet sich sowohl an Unternehmen, die regelmaBig externe
Vertriebskapazitaten bendtigen, als auch an selbststandige Vertriebsagenturen und
Dienstleister, die ihre Auslastung erhéhen und neue Kunden gewinnen méochten.



Zu den ersten Zielgruppen zahlen Energieversorger, Stadtwerke sowie
Telekommunikations- und Glasfaserunternehmen.

Die wichtigsten Vorteile

¢ Direkte Vernetzung von Auftraggebern und Vertriebspartnern

e Ausschreibung von D2D-Projekten mit Regionen, Zeitrdumen und
Anforderungen

e Bewerbung qualifizierter Dienstleister auf veroffentlichte Projekte

e Schnellere Projektbesetzung und geringerer administrativer Aufwand

* Mehr Transparenz und Effizienz bei der Vermittlung von Vertriebsprojekten

Digitalisierung des D2D-Vertriebs

Mit der neuen Plattform setzt eClou einen weiteren Schritt in Richtung
Digitalisierung des Vertriebsmarktes. Statt zeitaufwendiger personlicher Netzwerke
oder aufwendiger Einzelanfragen entstehen neue Moglichkeiten fur eine schnelle,
transparente und skalierbare Zusammenarbeit zwischen Unternehmen und
professionellen Vertriebspartnern.

Uber die eclou GmbH

Die eclou GmbH mit Sitz in Elsdorf (NRW) entwickelt Softwarelésungen fir
datenbasierten Vertrieb und digitale Vertriebsprozesse.

Die L6sungen von eclou verbinden Analyse, Leadmanagement, Vertriebssteuerung
und Reporting in einem integrierten Vertriebssystem, das Unternehmen bei der
operativen Umsetzung und Skalierung ihrer Vertriebsprozesse unterstitzt.

Die Losungen von eclou kommen insbesondere bei Start-ups, KMU,
Energieversorgern und vertriebsorientierten Unternehmen zum Einsatz.
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